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டிஜிட்டல் மார்க்கெட்டிங் என்றால் என்ன?
Our view

டிஜிட்டல் மார்க்கெட்டிங் என்றால் என்ன?
டிஜிட்டல் மார்க்கெட்டிங் என்பது சமூக ஊடகங்கள், எஸ்சிஓ, மின்னஞ்சல் மற்றும் மொைபல் 
சாதனங்கள் போன்ற டிஜிட்டல் ேசனல்கள் மூலம் பொருட்கள் மற்றும் ேசைவகைள விற்பைன 
ெசய்யும் ெசயல்முைறயாகும்.

இரண்டிற்குமான ேவறுபாடு என்ன?
➢ நமது பாரம்பரிய முைறயில் பொருட்கைள/வணிக வளாகங்கைள ேதடி மக்கள் ெசல்வர்.

➢ ஆனால்  இைணய வழி சந்தையில் மக்கைள ேதடி பொருட்களும் வணிகமும் ெசல்லும்.



டிஜிட்டல் மார்கெட்டிங்கிற்கான ேதைவ என்ன?

ேநற்று

இன்று

நாைள 



இைணயவழி சந்தைகள் 



சந்தைப்படுத்தும் முைற
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பொருள்கைள ேதர்வு ெசய்தல் 

பொருள்களின் புைகப்படம் 

ேபக்கிங் முைற  

அனுப்பும் முைற 

Source  |  Product in Demand  |   Quality   | Shelf Life                
Peculiar Products |  Size |Availability |Competing with Corporates

Shipping Partners| Door to Door 
Shipping Cost | Price Slabs

Real |  White/Clear Background | Don’t use other’s Images 
Watermark Images| Products delivered should be the Products 
Showcased

Good Quality | Occupies Less Space – 
Volumetric Weight | Weight of Packing Material
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சோதைன முயற்சி

மின்வணிக சந்தை 

Rேதைவயான ஆவணங்கள் 

தனி இைணயத்தளம் அைமத்தல் 

Facebook |  Instagram|   WhatsApp

Domain Registration |  Hosting  | Mail ID  
Web Designing  |  Payment Gateway 
Shipping Integration | Shipping Partners

Flipkart  |  Amazon  |  Snap deal| 
Paytm

Udyog Aadhar  |  Pan Card |   Partnership 
Deed| Current Account | Cancelled Cheque 
FSSAI Certificate | GST |Trademark | IEC

சந்தைப்படுத்தும் முைற



Facebook



Facebook
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Facebook
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Facebook
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Facebook
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Amazon
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Amazon
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Amazon
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சவால்கள்

➢ Without Challenges, Life will be Boring…
➢ What we call as Experience is nothing but the outcome we 

earned from the Challenges faced in our past.
➢ Challenges are the most important tools that fine tunes us 

both as a human and as an Entrepreneur.
➢ Whenever, we are in a challenging situation, we come up 

with new ideas and solutions which we cannot earn from 
our academics.

➢ In simple words, Earning Experience is actually the 
learning we got from our tough situations.



சில சவால்கள்

பொருட்கைள ேதர்வு ெசய்தல்

➢ பொருட்கள் பற்றிய அறிவு

➢ சரியான பொருட்கைள ேதர்வு ெசய்தல் 

➢ சரியான நபர்கைள ேதர்வு ெசய்தல்

சரக்கு ேமலாண்மை

➢ மூல ெபாருட்கள்

➢ முடிக்கப்பட்ட பொருட்கள்

➢ ேபக்கிங் பொருள்

ேசமிப்பு வசதிகள் 

➢ தனித்தனி அைறகள் 

➢ Utilizing FBA /Fulfilled options

பாதுகாத்தல்

பாதுகாப்பு வழிமுைறகள் குறித்த 
அறிவு

ேசதத்தை தவிர்த்தல் 

➢ சரியான ேபக்கிங் முைற

➢ நம்பிக்கையான கொரியர்  

ஒழுக்கமற்ற போட்டியாளர்கள் 

➢ புைகப்படங்கைள 
வாட்டர்மார்க் ெசய்தல் 

➢ Trademark ெசய்தல் 
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Opportunities



Opportunities

20



Opportunities
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Welcome to 
Lemurian Bazaar
A tour to our Digital Market

W
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Product Photos

23Nethili-Big Nethili-Small



Product Photos

24Vanjaram



Product Photos
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Kaaral



Product Photos

26Kaaral-Big



Product Photos

27Soodai Vaalai



Product Photos

28Thirukai



Product Photos

29Paal Sura



Product Photos

30Paal Sura



Product Photos

31Kanavaa



Product Photos

32Keeri



Product Photos

33Kilaathi
Ayulai/Kumula



Product Photos

34Vilaimeen Suvaa Paarai



Product Photos
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Palm Jaggery

Tamarind



Product Photos

36Groundnut



Product Photos

37Pana Kilangu



Product Packing-Dry Fish
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Product Packing-Dry Fish
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Product Packing-Panakilangu



Product Packing-Tamarind
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Why Packing is So Important?
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The Power of PowerPoint | 
thepopp.com

Why Packing is So Important?
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Why Packing is So Important?
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Our Vision
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https://www.youtube.com/watch?v=rC28TD1qWZk


Our Future Plans

➢ At Present, mostly the middle men or the one other than the actual 
producers are playing a major role in this Digital Platforms.

➢ We want the farmers or the actual producers to take part in this digital 
revolution.

➢ We are working with Madurai Agri Business Incubation Form(MABIF) for 
developing a Team who will be handling all this Technical things.

➢ A farmer can sell his own products directly to the consumers without any 
hurdles. 
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தமிழர் சந்தை 
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தமிழர் சந்தை 
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தமிழர் சந்தை 
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தமிழர் சந்தை 
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தமிழர் சந்தை-B2B 
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தமிழர் சந்தை-B2B 
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தமிழர் சந்தை-B2B 
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தமிழர் சந்தை-B2B 
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For Your Time!

Any Questions?


